
 
Commercieel Directeur (m/v) – 1 fte 

 
Als Commercieel Directeur stel je een verkoopplan op en coördineert deze aan hand van 
markt trends en ontwikkelingen. Hij/zij gebruikt tools (marketing, salesforce) om data te 
meten en te toetsen. De Commercieel Directeur onderhoud klantenrelaties op 
verschillende niveaus, en support de accountmanagers hierin. Is verantwoordelijk voor 
verkoop via distributiekanalen (distribiteurs). Stuurt aan, geeft leiding en managet op 
basis van gegevens, zowel info als data. Ontdekt nieuwe mogelijkheden en gaat daar 
proactief mee aan de slag. De Commercieel Directeur vertegenwoordigd de nationale 
activiteiten maar ook binnen de internationale groep tijdens salesmeetings en events. De 
Commercieel Directeur voert overleg met overige afdelingen/managers maar rapporteert 
aan de Managing Director en is een uitstekende netwerker zowel intern als extern. 

Speerpunten: 

 Dagelijkse leiding accountmanagers en backoffice support  
 Jaarlijks opstellen verkoopplan  
 Betrokken in klant presentaties, beurzen/congressen en andere verkoop activiteiten 

om verkoop te stimuleren 
 Coördineert  interne trainingen (product, concurrentie) voor accountmanagers  
 Bouwt WIBO-LINET Group merk en imago op in de markt door positieve benadering    

en professioneel benadering van key accounts/contracten 
 Bezit kennis om de juiste producten aan te bieden voor de behoeftes uit de markt. 
 Bezit uitstekende kennis van de markt, en concurrenten.  
 Schakelt, daar waar nodig, de juiste ondersteunende functies in (klinisch, training, 

technisch) voor expertise om het salesproces positief te beïnvloeden 
 Relatiebeheer met als doel klanttevredenheid alsook nieuwe sales opportuniteiten 
 Onderhoud relaties op alle lagen van de klanten (Verpleging, inkoop, directie, facilitair) 
 Jaarlijkse evaluatiegesprekken met verkoopteam en back office team 
 Prijsbepaling en analyse van aanbestedingen 
 Organiseren werkoverleg 
 Spil tussen productie en verkoopteam en backoffice 
 Zorgdragen en bewaken van juiste data in salesforce 
 Draagt actief bij aan productontwikkeling 
 Neemt deel aan internationale sales meetings 
 Creëert synergie tussen de verschillende afdelingen (nationaal en internationaal) 

 

Wij vragen: 

 een afgeronde Bachelor 
 10 jaar relevante ervaringen in sales 
 ervaring met product- en conceptuele verkoop in de zorgsector is wenselijk 
 minimaal 5 jaar ervaring in een soortgelijke leidinggevende functie 



 
 

Competenties: 

 Resultaatgericht 
 Sterke communicatieve vaardigheden 
 Klantgericht 
 Motiverend/Coach 
 Goede onderhandelaar 
 Doorzettingsvermogen en stress bestendig 
 Inlevingsvermogen (klant en medewerker) 
 Sterk in organiseren en prioriteiten stellen 
 Ondernemend  
 Pro actieve houding 

 

Wij bieden: 

wissner-bosserhoff biedt jou een uitdagende functie binnen een open en innovatieve 
onderneming waar kwaliteit, service, professionaliteit en betrouwbaarheid hoog in het 
vaandel staan. Veel ruimte en vrijheid om jezelf verder te ontwikkelen en te ontplooien; 
een goed vast salaris; een jaarlijkse bonusregeling; goede secundaire 
arbeidsvoorwaardenpakket waaronder: een leaseauto, mobiele telefoon, laptop, 
onkostenvergoeding, 20 vakantiedagen en 6 ADV dagen. 

Over ons: 

wissner-bosserhoff is een dochteronderneming van de LINET Group. We maken deel uit 
van een internationale organisatie die medische meubels produceert en wereldwijd levert 
aan ziekenhuizen en verpleeghuizen. Onze vestiging in Leuven telt ongeveer 40 
medewerkers en beschikt over een eigen decontaminatiecentrum.  

Stuur je motivatie en CV per  e-mail aan HR@wi-bo.eu .  


